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	Diapositiva 1: GUIA  PARA  VENDER  SU  VIVIENDA
	Diapositiva 2: Todo es Acerca de Usted   Mi negocio inmobiliario se ha construido en torno a un principio guía: Usted    Sus necesidades   Sus sueños   Sus preocupaciones   Sus preguntas   Sus finanzas   Su tiempo   Su vida    Mi atención se centra en su 
	Diapositiva 3: Lo Que Ofrezco  Comunicación  Sus necesidades siempre son lo primero. Contactaré con usted periódicamente para informarle sobre las acciones realizadas, eligiendo usted la frecuencia que mejor le convenga, ya sea una vez a la semana, una ve
	Diapositiva 4: El proceso de venta   Los detalles son infinitos cuando empieza a comercializar su casa. Es mi trabajo agilizar el proceso por usted, asegurándome que todo se realiza lo más rápido posible y con la máxima eficacia. A continuación, le detall
	Diapositiva 5: Proceso de venta de su casa: La Preparación  Comencemos con esta afirmación directa:   Yo no soy el que decide cuánto vale su casa, el mercado si.  Nos dice exactamente dónde fijar el precio de su propiedad y la forma de abordar la comercia
	Diapositiva 6: ¿Cómo encuentran los compradores su casa?   Los compradores, principalmente, encuentran su casa a través de búsquedas por Internet y mediante solicitudes a agentes inmobiliarios.   Un agente excelente con un programa de marketing profesiona
	Diapositiva 7: Proceso de Venta de la casa: Comercialización   Mi plan de marketing  Diseñado para conseguir la máxima difusión de su casa en el menor tiempo posible.   Implementaremos estrategias disruptivas tales como:  • Pondremos un precio a su casa d
	Diapositiva 8: Proceso de venta de la Casa:  Prepare su Casa  Tres cosas para recordar:  1. Usted no tiene una segunda oportunidad de causar una buena primera impresión.   2. Según un informe realizado con más de 2.800 propiedades en 8 ciudades diferentes
	Diapositiva 9: Proceso de venta de la casa:  Cierre   Coordinar su venta con un cierre exitoso  Todos los compradores potenciales serán preseleccionados para no desperdiciar su valioso tiempo.   Cada oferta será presentada y consultada con usted. Negociar
	Diapositiva 10: Preguntas que debe hacer a su Agente Inmobiliario:   ¿Es agente a jornada completa o a jornada parcial (en tiempos libres)?   ¿Cuántos días pasan sus casas en el mercado antes de ser vendidas? (Hándicap de venta)  ¿Llevará la venta de nues
	Diapositiva 11: Tarea: Preguntas para Usted  Sus respuestas a estas preguntas me ayudarán a ofrecerle un mejor servicio. Hablaremos de ellas en nuestras próximas reuniones.   ¿Qué es lo más importante que busca en un agente inmobiliario?   ¿Qué otras expe
	Diapositiva 12: Sobre mi:  ¿Qué me diferencia de otros agentes inmobiliarios?  Trabajo de la mano con más de 1,800 agentes en toda la República Mexicana y con casi 200,000 agentes a nivel mundial... Realmente creo que si tu trabajo te entusiasma tanto com
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